
 
2009 年（平成 21 年）3 月 5 日 

株式会社アキュラホーム 

 
暮らし楽しむ余裕が生まれる「一戸建応援プロジェクト」スタート 

本体価格 550 万円の戸建て住宅を発売 

                      

株式会社アキュラホーム（本社：東京都新宿区 社長：宮沢俊哉）は、創業 30 周年を記念して

新しい住まいの価値観を提案する「一戸建応援プロジェクト」をスタートします。4 月 1 日から

5 月 25 日の期間を限定して、本体価格 550 万円（税込み）の企画型住宅「新すまい 55」を販売

します。 

 

■一戸建応援プロジェクトとは 

経済、雇用環境の悪化による将来への不安から住宅市場は厳しいものとなっており、国は住宅ロ

ーン減税の拡充などによる消費者の住宅購入意欲回復に取り組んでいます。アキュラホームの

「一戸建応援プロジェクト」が提案する、550 万円の住宅「新すまい 55」は、家作り予算にムリ

がなく、建ててからの暮らしを十分に楽しむ余裕が生まれます。戸建て住宅を持ちたいという消

費者の夢を応援するためにアキュラホームの原点に戻り、品質にこだわりながらさらなる合理化

を進めました。また web を最大限に活用した販売方法を採用することで人件費を大幅に削減し価

格に反映させています。 

※昭和 51 年から 54 年にかけて、当時の通産省と建設省が掲げた国家的プロジェクト「ハウス 55」

における、「低廉かつ良質な戸建住宅の供給」という当時の主旨に沿う住宅の提供が今回のプロ

ジェクトのベースとなっています。 

 

■商品概要 

「建替えを考えている団塊世代の夫婦」をターゲットに、オール電化、床暖房を装備した平屋建

て（48.74 ㎡）、「賢く人生設計したい若い世代の夫婦」には、壁面大収納、3 人家族にも対応す

る 2 階建て（60.39 ㎡）の 2 タイプを用意。室内空間レイアウトの自由度を格段に向上させるス

ケルトン＆インフィル工法を採用した、間取り自由の企画型住宅です。耐震性などを含む品質に

おいても、必要十分の性能を保持しています。 

 

■販売スケジュール 

3 月 6 日 ：ホームページ上に「キャンペーンサイト」オープン 

        キャンペーンサイト URL >>> http://www.sumai55.jp 

3 月 14 日 ：web 上で「資料請求の予約」「内覧会参加者」を募集 

3 月下旬  ：埼玉県内にてモデルハウス特別内覧会および商品説明会を実施 

※広報メディア関係者モデルハウス見学会（後日ご案内させていただきます） 

4 月 1 日 ：全国のアキュラホームで販売開始 

 

＜お客様からのお問い合わせ先＞ 

株式会社 アキュラホーム 営業企画課 フリーダイヤル 0120-004-383 

＜報道関係からのお問い合わせ先＞ 

株式会社 アキュラホーム 広報課 堀越（090-7843-6574） 

Email： horikosi@aqura.co.jp   

住所： 東京都新宿区西新宿 2-6-1 新宿住友ビル 34F   

TEL:03-6302-5010 （直通） FAX:03-5909-5560   

ホームページ： http://www.aqura.co.jp 



■アキュラホーム 

「日本の住まいを安くする」事をミッションとした木造住宅供給に取り組んでいるビルダー。住宅事業の中

で培った経験や技術力を活かして住宅建築合理化システム「アキュラシステム」を開発し、これを駆使す

ることでお客様本位の高品質でありながら坪30万円以下で建築可能な注文住宅を提供し続け、業界をリ

ードしています。また、全国の地域ビルダー・工務店 580 社によるネットワーク「JAHBnet(ジャーブネット)」

（旧アキュラネット）を主宰し、そのスケールメリットを活用して、高品質ながら低価格の住宅の開発と全国

展開、さらに保証などの安心の制度を導入しています。特に、2001 年に坪 21 万円からというローコスト住

宅「M21」で話題になって以来、高気密高断熱（次世代省エネ）住宅、太陽光発電搭載住宅、オール電

化住宅、などを相次いで坪 30 万円以下で発売し話題を集めました。 

こうした全国工務店の活性化につながる活動は、国や官庁、地方公共団体からも注目され、経済産業省

における「次世代省エネ住宅普及ビジネスモデル」の参考とされました。2005 年 10 月には自らのＩＴ活用

に加え、遅れているといわれる住宅建設業界でのＩＴ活用の普及に顕著な貢献があったということで「経

済産業大臣表彰」を受章しました。また東京都が進める東村山市本町地区プロジェクト（都営住宅跡地を

利用した全 280 戸の定期借地権付分譲）では、「価格引き下げ実証実験」で圧倒的な低価格提案（他提

案が2/3に引下げるなか1/2の価格を提案）をもってプロジェクト事業者4社の内1社に選定されました。

第一期（50戸）販売の申込みでは、平均申込み倍率8.6倍の中で 49倍の最高申込み倍率を記録しまし

た。全7期に渡る販売において、アキュラホームの建物は7期連続の申込み倍率1位を記録しています。 

 

 

＜アキュラホーム会社概要＞ 

社 名          株式会社アキュラホーム 

代表取締役社長     宮沢俊哉 

所在地             東京都新宿区西新宿 2-6-1 新宿住友ビル 34F 

電  話             03-6302-5001（代） 

創  業          1978（昭和 53）年 10 月 

資本金             9,314 万円 

従業員数           723 名(08 年 4 月 1 日現在) 

事  業          建築工事・設計施工・販売、住宅総合研究・開発・コンサルティング 

売上高          229 億円(08 年 2 月期) 

ホームページ http://www.aqura.co.jp 


